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CHARAKTERYSTYKA LM PAY

Silna pozycja na atrakcyjnym niszowym rynku
krajowym.

Swietna sieé dystrybucji (13 000 placéwek
posredniczacych) z wysokg barierg wejscia dla
kolejnych graczy.

30% powracajacych klientow.
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Model biznesowy z niskimi aktywami.

Skalowalnos¢ biznesowa dzieki automatyzacji
procesow, doskonaty wtasny zesp6t IT.

Silny potencjat wzrostu wspierany poprzez rozwaj
w Polsce oraz miedzynarodowa ekspansje.
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ATRAKCYJNY MODEL BIZNESOWY
| DOSWIADCZONE KIEROWNICTWO

Jakub Czarzasty, CEO DZIALALNOSC LM PAY

= Magister prawa, Europejska Wyzsza . . .
Szkota Prawa i Administracji, Warszawa oferuje pozyczki

= Absolwent studiéw MBA, Polska konsumenckie i tak zwane
Akademia Nauk i Wiedenski Instytut rozwiqzania ,Care Now -
Gospodarki Migdzynarodowe;j Pay Later"

= CEOwLMPAY S.A.0d 2010 .

pokrywa (jednorazowe)
koszty leczenia

medycznego i
Stawomir Bielec, CFO stomatologicznego (w tym
= Magister zarzagdzania, Uniwersytet w hospitalizacji)

Katowicach (2006) _ poprzez rozwigzania
= Studia podyplomowe na Wydziale prefinansowania

Matematyki Stosowanej Akademii
Gérniczo-Hutniczej w Krakowie (2009) korzysci z oprocentowania
= CFO wLMPAY S.A.od 2019 . i optat za us{ugi

- pomost fj
\_‘App&l p '“a”SoWy

lekarze, prywatni
kliniki pacjenci

Leczenie pacjentéow z Pokonywanie barier
gwarancja zaptaty za finansowych
ustuge

Struktura Akcjonariatu

Free Float;

0,
28,5% Medical Finance Group S.A.,

Warsaw/Poland); 71,.5%

Rozpoczecie Wspétpraca z 1000 5 000 gabinetéw, Finansowanie ustugi z
dziatalnosci pod placéwek klinik i szpitali odroczeniem ptatnosci
szyldem operacyjnych korzysta z systemu MediPay zajmuje juz
Ratalnie.com (gtéwnie klienci finansowania tylko 45 sekund
stomatologiczni) MediRaty
PREZENTACJA INWESTORSKA LM PAY S.A. 2024 3

Ponad 10 000 partneréw Akcje LM PAY S.A.
do wspoétpracy. notowane na

Wzrost kapitalizacji hiemieckie] gietdzie

0 26 min PLN
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DOBRZE DOPASOWANE PRODUKTY LMPAY
DOSKONALE SPEENIAJA POTRZEBY PACJENTOW

MediPay MediRaty

liczba pozyczek miesiecznie 3200 300

Srednia kwota pozyczki (w PLN) 1900 PLN 5000 PLN

gtéwne kategorie finansowanych ustug wszystkie zabiegi medyczne ustugi stomatologiczne
\livri:jy;’iclé?:;a zdolnosci kredytowej i decyzja w klinice przez wtasne CC (telefonicznie)
ptatnos¢ bezposrednio na rzecz Q 0

Swiadczeniodawcy

sptata w ratach Q 0

maksymalna pozyczka 8 600 PLN A0 L010) FER ((l;r:](())\:’vvz %?]L'I?:g)/ SO BT FE

Udziat w biznesie (w % sprzedazy) 75% sprzedazy 25% sprzedazy

30 dni Care Now, Pay Later ("CNPL"): (bezptatna) opcja
do finansowania zapewniajgca ptatnos¢ za wydatki na opieke
5000 z} zdrowotng i szybkie zatwierdzenie pozyczki

]
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DZIAEANIE W NISZY RYNKOWEJ
Z WYRAZNA PRZEWAGA KONKURENCYJNA

Rynek pozyczek
na zabiegi PRZEWAGA KONKURENCYJNA LM PAY S.A.
medyczne i
estetyczne

Rynek kredytow
konsumenckich w

Polsce ® Dedykowane, wyspecjalizowane produkty koncentrujgce

sie na leczeniu i zabiegach beauty

©® Przewaga bycia pionierem Care Now, Pay Later

sytuacja rynkowa rozdrobniony rynek niszowy @ Partnerzy handlowi z bezposrednimi relacjami i wysoka
reputacja

intensywna ograniczona ® Szybka, cyfrowa decyzja kredytowa

© Ugruntowana pozycja sprzedazowa w klinikach,
gabinetach stomatologicznych i salonach beauty

gracze rynkowi * banki = wyspecjalizowan
(korporacyjne) igracze
_ J UNIKALNE CECHY LM PAY S.A.
» banki * np. LM PAY S.A.
konsumenckie
* banki
spotdzielcze
= banki Silna pozycja na niszowym Pozyczkodawca pierwszego
internetowe rynku z 13 000 dostawcow wyboru w najwiekszej sieci dla
ustug medycznych zabiegéw medycznych,
* Innidostawcy bezposrednio w punkcie kosmetycznych,

pozyczek online sprzedazy weterynaryjnych i optycznych

PREZENTACJA INWESTORSKA LM PAY S.A. 2024



PODSTAWOWE TRENDY NAPEDZAJA
POPYT NA POZYCZKI

nowe - idrozsze - moiliwoéci\

leczenia

= implantologia stomatologicznai
stomatologia estetyczna

= medycyna regeneracyjna

* nowe zabiegi przeciwstarzeniowe
= zabiegiiniekcyjne i wypetniacze

= nowe zabiegi odchudzajgce

N /

/Powtarzajqcy sie charakter \

= zabiegi minimalnie inwazyjne
(wypetniacze kwasu hialuronowego,
zabiegi z uzyciem botoksu)

= wybielanie zebdw, skaling,
piaskowanie, fluoryzacja

= fizjoterapia

k. zabiegi weterynaryjne /

PREZENTACJA INWESTORSKA LM PAY S.A. 2024

ﬂend w kierunku wyzszej \

Swiadomosci pigkna,
napedzany...

= WYyZSzg samoocengi
zapotrzebowaniem na dobre
samopoczucie

= zwiekszona dostepnosc¢ zabiegéw
estetycznych

= pragnienie wyzszego statusu w

spoteczenstwie, wyzsza zdolnos¢
k kredytowa /

/Boom na zwierzeta domowe \

= rosnacy popyti humanizacja -
wspierane przez pandemig i media
spotecznosciowe

= regularne kontrole i zabiegi
medyczne dla zwierzagt domowych

= Wzrost wydatkéw na opieke nad

zwierzetami

J

Rynek prywatnej opieki zdrowotnej (Polska), w mid PLN?

1

o

60 20(2:2?2R8E:

50 +8.3% p.a.

40

30

A
0

2019 2020 2021 2022 2023E 2024E 2025E 2026E 2027E 2028E

Rynek prywatnej opieki zdrowotnej (Polska),
wedtug segmentow?

O

® Ubezpieczenie ® Abonament = Optata za ustuge

Udziat FFS
2023E: 76.4%
2028E: 76.4%

nm



MODEL BIZNESOWY WSPIERAJACY POTRZEBY
DOSTAWCOW UStUG MEDYCZNYCH | PACJENTOW

= konsultacje i pomoc * nizsze jednorazowe * Swiadczenie ustugi = uczestniczy

pacjentom koszty leczenia flnansowanla_zablegow = w transakcji

= w finansowaniu kosztéw medycznychi estetycznych finansowania
przy zmniejszonym ryzyku

. udzielenie <
$— ptatnosc e pozyczki

(Pacienci )
aciend ( \ Partner
refinansujacy

dostawca ustugi
medycznej/
estetycznej a konsultacja > informacja

o o
>
/\ przygotowanie w ﬂ e dane osobowe ﬁ zapewnienie /4“
m kontakt dane L‘ ' , P <

iq ’ ‘refinansowania'
~ 80% pozyczek

= gzpitale

ﬁ
" lekarze 0__§§p_e_v_v_r1i_é___ > sptata N
= gabinety leczenie pozyczki \ j

otrzymuje optate za
refinansowanie

otrzymuje zaptate otrzymuje odsetki i
za ustuge od LM PAY optate za ustuge przez _
pacjenta s

nm
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WYSOCE NIEZAWODNY, WEASNY MODEL
OCENY RYZYKA

Informacje wewnetrzne Dane zewnetrzne Stale ulepszany svstem reaquiacy na
(np. dane historyczne) (np. Biuro informaciji Kredytowej) N u_ P ysy . g guja y
sSrodowisko ekonomiczne i behawioralne

State monitorowanie pozyczek we wszystkich
produktach i kanatach dystrybuc;ji

Wysoki udziat dobrze znanych i zadowolonych klientow
i ich profile sptat

Niskie koszty ryzyka - poziom ryzyka znacznie
ponizej docelowego poziomu ryzyka 8% (DPD+90)

"...wspoftpracujgc z renomowanymi klinikami, docieramy do
dobrych klientow o lepszym profilu ryzyka w ramach
ustandaryzowanego procesu obstugi klienta”.

Decyzja kredytowa

PREZENTACJA INWESTORSKA LM PAY S.A. 2024 8 Lmy
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Marcin Tokarek, Dyrektor Dziatu Ryzyka




DOSTAWCY UStUG MEDYCZNYCH - IDEALNY PARTNER
DYSTRYBUCYJNY

@ Co oznacza ustuga medyczna \

dla pacjentow:

Korzysci dla LM PAY: N\

@ Silna obecnos¢ wsréd partnerow dystrybucyjnych na niszowym
rynku finansowania zabiegéw medycznych/ estetycznych

@ bliskie, spersonalizowane relacje z

lekarzem i personelem medycznym @ wieloletnia wspétpraca z 13 000 placéwek $wiadczacych ustugi

@ wysoki poziom wiarygodnosci medyczne korzystajacych z narzedzi finansowych LM PAY

@ wysoka reputacja i wiarygodnosé @ nizszy koszt pozyskania klienta

K @ powtarzalnosé relacji / \ P Wysoka bariera wejscia
Liczba udzielonych pozyczek Kwota udzielonych pozyczek Wskazniki niewyptacalnosci (DPD 90+)
przez LM PAY (w tys., 2019-2023) przez LM PAY (w min PLN) w 2003 r.1

1.3

CAGR CAGR 23.5%
2019-23: 41.3 2019-23: 78,8
+66% p.a. 33.6 +30% p.a. 60,9 653
24.2
27.4 353 ! ! 6.9%
5.5
il - .. .

2019 2020 2021 2022 2023 2019 2020 2021 2022 2023 LM Pay Instytucje pozyczkowe

PREZENTACJA INWESTORSKA LM PAY S.A. 2024 9 Lmy
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http://www.bik.pl/

WYRAZNY NACISK NA SILNY | RENTOWNY WZROST

/ WZrostwspéipracujqcych\

placowek medycznych
= liczba partnerow
wspotpracujgcych na polskim
rynku krajowym ma wzrosnac do
26 000 do 2028 r.

= dodatkowe mozliwosci rozwoju dla
dotychczasowych partnerow

= uroda, estetyka i stomatologia
jako kluczowe czynniki wzrostu

26

e 84 9.3 107 13,0

\2019 2020 2021 2022 2023 2(@

PREZENTACJA INWESTORSKA LM PAY S.A. 2024

/ Ekspansja zagraniczna \

= wejscie na rynek rumunski (2025)
- duze podobienstwo do rynku
krajowego

= Rumunia charakteryzuje sie
silnym wzrostem rynkéw
kredytowych i dobrymi wynikami
w zakresie kredytéw prywatnych

= miedzynarodowy wzrost -
koncentracja na rozwoju
organicznym

-
*

\_ /

10

/ Oferowanie nowych \

metody ptatnosci

= planowane nowe metody
ptatnosci, np. wspotpraca z Visa

= korzystanie z dtugoterminowych
doswiadczen z klientami w
istniejgcej dziatalnosci kredytowej

= potencjalny wzrost liczby
partnerow z terminalami
ptatniczymi do ok. 90 000 (w tym
niewspotpracujacych)

= zautomatyzowany kanat akwizycji
online

VISA

L [pav)




WYNIKI FINANSOWE 2022/2023

POZYSKIWANIE KLIENTOW (tys.) = silny wzrost wspierany przez PRZYCHODY (miIn PLN) " dziatania sprzedazowe w

istniejacych i nowych
17,6 klinikach przynosza
efekty

= zintensyfikowane
dziatania sprzedazowe u

A%
?’/v istniejgcych partnerow ,(\°‘°
(np. szkolenia) 15.1
= wdrozenie produktéw o
nizszych cenach w
punktach medycznych

= wzrost popytu na ustugi
medyczne i kosmetyczne

w Polsce
nowi partnerzy do
FY2022 FY2023 wspéipracy FY2022 FY2023E
UDZIAL KLIENTOW POWRACAJACYCH (%) EBIT (min PLN) = EBIT obcigzony

jednorazowymi kosztami

3,70

= skutecznie zaspokojone = koszty ustanowienia

q?|° potrzeby klientéw \9.3} partnera
o 0 a
S - udziat statych klientéw refinansujacego
stopniowo rosnie 0,19 = koszty wejscia na gietde
n w Niemczech
SRR = EBIT H12024 3,7 min PLN
FY2022 FY2023 FY2022 FY2023 (0.7 min EUR)

PREZENTACJA INWESTORSKA LM PAY S.A. 2024 11 Lmy
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WYNIKI H12024

POZYSKIWANIE KLIENTOW (tys.) = Kontynuacja silnego PRZYCHODY (min PLN) = Zwiekszona skala
wzrostu akwizycji dziatalnosci przy stabilnej
o 6% klientéw y 11,17 podstawie kosztowej
. Ofo
T2 7,63 6
17
€1.71m
H1 2023 H1 2024 H1 2023 H1 2024

UDZIAL KLIENTOW . o . EBIT (min PLN) i .
POWRACAJACYCH (%) 30% udziat statych EBIT podwojony ze

klientow pozostaje wzgledu na brak
stabilny, potwierdzajgc jednorazowych

zaufanie klientéw do kosztow w H1 2024
= ustug LM PAY SA.
H1 2023 H1 2024 H1 2023 H1 2024
PREZENTACJA INWESTORSKA LM PAY S.A. 2024 12 Lm

]

pay



DOBRE WYNIKI | POLROCZA 2024

w min PLN
/Aktualne trendy N
= wzrost przychodow o
Przychody 151 17.6 17% 7.6 1.2 46.4% Dynamiczny wzrost sprzedazy. 46% w | potowie 2024
Koszty operacyjne 9.4 16.8 79% 7.0 8.0 14% Lekki wzrost w | potowie 2024/2023 zwigzany z rosnaca sprzedaza. * po | pC')’rI’OCZU 2024 LM
Wzrost kosztéw operacyjnych w 2023 r., wptywajgcy na rentownoseé. PAY wykazuje ZYSk
-Ustugi obce 6.7 1.2 67% 4.9 5.0 2% Marginalny wzrost w | potowie 2024. Wzrost kosztéw netto 2 min zt oraz
zewnetrznych2023/2022 w zwigzku z wyzszymi kosztami ] .
outsourcingu, w tym kosztami pozyskania funduszu refinansujgcego, EBIT na poziomie 3.1
wejsciem na gietde niemiecka, rozwoju produktow. min PLN
-Koszt osobowe 1.4 2.1 50% 0.7 1.1 57% Umiarkowany wzrost w zwigzku z zatrudnianiem pracownikéw i .
wzrostem wynagrodzen zwigzanym z rozwojem dziatalnosci. = LM PAY pOZOStaJe
Pozostate koszty rod 0.7 2.0 185% 0.8 1.1 72% Wzrost tatych koszté inych (rekl [ tacja) rentowna w 2025 r.
-Pozostate koszty rodz. . . . . zrost pozostatych kosztéw operacyjnych (reklama i reprezentacja). . .
Y ° ° P 4 peracyin P J z EBIT na poziomie
EBIT 3.7 0.19 -95% 0.6 3.1 516% Znaczna poprawa wyniku na dziatalnosci podstawowej w | pétroczu 0.19 min PLN
2024 wobec spadku EBIT w 2023 (jednorazowe koszty). e !
Przychody fi 5.7 5.3 7% 2.8 2.4 14% Ni dek hodow fi h d pomimo
rzychody finansowe . . -7% ) . -14% ieznaczny spadek przychodéw finansowych spowodowany .
czesciowa sptatg pozyczki przez spotke matke. jednora’zowych
Koszty finansowe 9.2 8.4 -8% 4.3 4.8 12% Niewielki wzrost kosztéw finansowych dzigki stabilnemu zarzadzaniu wyzwan W tym
dtugiem. pozyskanie funduszu
EBT 0.2 -29 - -1.0 0.7 170% Zmiana trendu z ujemnego zysku przed opodatkowaniem w 2023 r., na reflnanSUJ_alcego,
pozytywny wynik po | pétroczu 2024 r. koszty ZWigZane z
Zysk netto 0.1 -24 - -1.0 2.0 300% LM PAY generuje zysk netto po | pétroczu 2024 r. w przeciwieristwie do notowaniem akcji
straty w 2023 r. spowodowanej jednorazowymi kosztami zwigzanymi z oraz rozwojem
wejsciem na gietde, pozyskaniem funduszu refinansujacego i .
rozwojem nowych produktéw \ produktow. /
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SOLIDNY BILANS

Struktura bilansu (2023)

Aktywa obrotowe
YA
69,8 min PLN
(16,1 mIn EUR)

W tym 57 min PLN
pozyczkidla
akcjonariusza MFG

Aktywa trwate
42.9%
52,4 min PLN
(12,1 min EUR)

Zobowigzania
krotkoterminowe
9,9 min PLN
\ (2,27 min EUR)

Rezerwy
Zobowiazania na zobowigzania
dtugoterminowe 2.8%
3.4 min PLN

55.7%
68 min PLN
(15,6 min EUR)

(0,78 min EUR)

Kapitat wiasny
33.5%

40,9 min PLN
(9.4 min EUR)

Aktywa

PREZENTACJA INWESTORSKA LM PAY S.A. 2024

Pasywa

14

/ Komentarze \

= model biznesowy nie
wymagajacy duzych nakiadow
kapitatowych: brak znaczacych
naktadéw inwestycyjnych, wydatki
na badania i rozwoéj sg zazwyczajw
petni rozliczane w czasie.

= brak wartosci firmy w bilansie

= aktywa trwate znacznie ponizej 1%
aktywoéw ogdtem

= pozyczka dla akcjonariusza MFG (57
min PLN) bez ustalonego terminu
sptaty - planowana sptata w latach
2024-2026

= aktywa obrotowe obejmujg gtéwnie
kredyty udzielone klientom

= wskaznik kapitatu wtasnego na

\poziomie 33,5% /
L=




' CELE- KONTYNUACJA WZROSTU RENTOWNOSCI

/ Komentarze \

= Intensyfikacja sprzedazy
z nowymi klinikami

min PLN (mIn €)

“ 2023 (audytowane) = Rozszerzona wspétpraca
ze wspotpracujgcymi
r Y klinikami
. 93-110 min PLN
Wolumen pozyczek | el (17.3min €) | (€21.4-25.3m) = Wprowadzenie nowego
produktu
( A 21-25 min PLN = Zwigkszona skala
Przychody s min PLN (4.0 min €) | (€4.8-5.8m) dziatalnosci przy stabilnej
bazie kosztowej
r ) = Brak oczekiwanych
5-7 min PLN
EBIT 0.19 min PLN (0.04 min €) (€1.2-1.6m) jednorazowych kosztow

\ J

w 2024 r.

\_ /

Uwaga: staty kurs waluty, brak istotnych wahan na rynku kredytowym

PREZENTACJA INWESTORSKA LM PAY S.A. 2024 15 Lmy
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DANE KONTAKTOWE | KALENDARZ FINANSOWY

Skontaktuj sie z nami

Jakub Czarzasty
CEO

Telefon: +48 793 401704
E-malil: jakub.czarzasty@Impay.pl

Grzegorz Pieszak
Relacje Inwestorskie

Telefon: +48 881780 994
E-mail: investors@Impay.pl

Pawet Olewinski
Dyrektor Marketingu i Public Relations

Telefon: +48 882171853
E-mail: pawel.olewinski@mediraty.pl

=

Dotacz do nas

Czerwiec 2024 r.
Publikacja
sprawozdania
finansowego za rok
2023

Sierpien 2024 r.
Doroczne Walne
Zgromadzenie

Wrzesien 2024 r.
Wyniki za | pétrocze
2024 .

16

Sledz nas na:
www.Ilmpay.pl

Y%

Adres siedziby:

LM PAY S.A.
Lechicka 23A
02-156 Warszawa
Polska

m,
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